
クラブフォーラム（会員維持増強について） 

武井部門長から、テーブルごとに会員維持増強について話し合っていただきその結果を発表してほしいと、最初に話

がありました。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

        市内ロータリークラブのプログラム          ★印は記帳メークアップ受付があります。 

ＲＣ 例会日 プ ロ グ ラ ム 例会場 ＲＣ 例会日 プログラム 例会場 

東 

1/31(木） 

定款休会 サンデイズイン鹿児島 東南 
2/5(火) 

★二火会 18：30 サンロイヤル 

北 ★新年会18：30 ﾚﾝﾌﾞﾗﾝﾄ鹿児島 城西 会員卓話 廖珮君さん 東急 REI ホテル 

サ ザン クラブフォーラム 東急 REI ホテル 西 
2/6(水) 

クラブフォーラム 山 形 屋 

鹿児島 2/1(金） 会員卓話 中野会員 山 形 屋 西南 クラブフォーラム ゆ う づ き 

中央 2/4(月) 国際奉仕フォーラム 山 形 屋     

●ホームクラブ出席率 80％を目指しましょう！ 

出席報告 第 2914 回 第 2912 回訂正 

会員数 41(38)名 41(38)名 

出席数 20(19)名 31(31)名 

出席率 51.28％ 81.58％ 

 

 

●今後の予定 

2/6(水) 職業奉仕賞（佐々木賞）授賞式 

2/13(水) 祝日休会 

2/20(水) 外部卓話 鹿児島西南RC桑畑茂隆様 

 

①ロータリーの存在意義が、入会による負荷（出席、金銭など）を上回ることに会

員が自信を持たないと、勧誘が難しい。 

②ロータリーに古典的な意義を追求するのか、現代的な意義を追及するのか、

各会員で認識に温度差があり、後者だと他の異業種団体よりも魅力があるこ

とを強調できるかがポイント。 

 ③経済がシュリンクし、人口減の昨今、成功例があるにも拘らず議論が避けら

れているロータリークラブの M&A の可能性を検討すべき。 

 ④女性会員をさらに増やすべき。 

 

①候補者を決めて勧誘する。 

②夜の会を開き仲良くなる。（特に新入会員） 

③居心地のいい状態を作る。 

④会員増強と同じく退会防止。 

⑤欠席が続いている会員へ声掛けをして例会出席を促す。 

①周りの人にロータリーを知ってもらうことが大事。ホームページを充実し、SNS を

利用することもいいのでは。 

②女性会員を増やす。 

③魅力ある外部卓話があれば、お昼の例会に参加してもらう。楽しいクラブにす

る。 

④職業分類の空いているところから入会者を検討する。 

①現会員がアクティブに動いて、世界を広げていくことが大事。自分がロータリア

ンだときちんといえるか。 

②他に多数ある異業種団体がある中、ロータリークラブとは、仕事を介さない仲

間ができ、人脈ができてくることが魅力。 

③入会後しばらくは推薦者がフォローしてあげることが大事。 



 


